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RESUMO

Diante do rdpido e constante avango tecnoldgico no mundo todo, oantiago modelo de
negécios vém sendo descaracterizado, permitindo com que ideias inovadoras modifiquem a
economia. Através do empreendedorismo orientado para a inovagdo, muitas organizagdes
baseadas na tecnologia estdo recebendo destaque especial no cendrio global. Conhecidas
mundialmente como startups, reunem caracteristicas especificas de negocio, rompendo com o
tradicional ao inovar, agilizar processos, gerar valor e, consequentemente, reduzir custos. Por
gerarem capital e contribuirem para a geragdo de emprego, o presente trabalho busca explorar
qual a relagdo dessas organizagdes com o estidgio de desenvolvimento do pais em que estdo
inseridas, analisando dados econdmicos e sociais de trés paises de diferentes realidades. Através
da comparacdo de dois dos principais indicadores de crescimento econdmico e social — PIB
(Produto Interno Bruto) e IDH (indice de Desenvolvimento Econémico) respectivamente — e das
caracteristicas do ambiente de negdcio das startups em cada um dos paises, foi possivel constatar
que essas organizagdes ainda operam de maneira independente ao sistema econdmico em geral,
isto €, ndo geram impacto sobre o desenvolvimento econdmico e social de um pais. Para que seja
possivel essa influéncia, ¢ importante que exista uma massa critica dessas empresas, que juntas
poderdao afetar positivamente a economia. O estudo, portanto, contribui na formagao de
conhecimento a respeito do empreendedorismo orientado para a inovagdo e suas vertentes,
aprofundando os resultados que as empresas baseadas em tecnologia podem oferecer, direta ou
indiretamente, a economia global, assim como possiveis justificativas e hipoteses para tal

impacto.

Palavras-chave: Inova¢ao. Empreendedorismo. Startups. Desenvolvimento Socioecondmico.



ABSTRACT

In the face of rapid and steady technological advances worldwide, the business model has
been decharacterized, allowing innovative ideas to change the economy. Through innovation-
driven entrepreneurship, many technology-based organizations are receiving special prominence
on the global stage. Known worldwide as startups, they bring together business-specific
characteristics, breaking with the traditional by innovating, streamlining processes, generating
value and, consequently, reducing costs. Startups generate capital and contribute to the generation
of employment, so the present study seeks to explore the relationship between these organizations
and the country's development stage by analyzing economic and social data from three countries
of different realities. By comparing two of the main indicators of economic and social growth —
GDP (Gross Domestic Product) and HDI (Economic Development Index) respectively — and the
characteristics of the business environment of the startups in each of the countries, it was possible
to verify that these organizations still operate independently of the economic system in general.
The study, therefore, contributes to the formation of knowledge about innovation-oriented
entrepreneurship and its aspects, deepening the results that companies based on technology can

offer, directly or indirectly, to the global economy.

Keywords: Innovation. Entrepreneurship. Startups. Socioeconomic Development.
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INTRODUCAO

O cendrio econOmico atual, impulsionado pela globalizacdo e pela velocidade da
informacao, exige que as empresas sejam cada vez mais adaptativas ao mercado. O mundo tem
passado por vdrias transformagdes em curtos periodos de tempo que, geralmente, procedem de

inovacao, de algo inédito ou de uma nova concepg¢do para o que ja existe.

Diante desse constante e rapido avango tecnoldgico, as organizagdes devem atentar-se a
maneira como estdo administrando seus negocios e atendendo o mercado consumidor, visando

sempre fortalecer sua posi¢ao e buscar maior dominio econdmico.

Portanto, para se destacar no mercado competitivo, € necessario que as empresas tenham
um perfil empreendedor, visando inovar o classico modo de administrar e revolucionar o proprio
produto, processo ou modelo de negoécio em si, oferecendo ao mercado algo que realmente

apresente um diferencial.

Atualmente, porém, muitas organizagdes acabam restrigindo-se a modelos de negocios
tradicionais por serem mais previsiveis e de facil acesso (BROWN, 2010). Nesse contexto ¢ que
se destacam as empresas que buscam novas ideias e que estdo empenhadas em promover a

inovagao para revolucionar o tradicional.

Tal empreendedorismo orientado para a inovagdo ¢ alavancado, principalmente, pelas
chamadas startups, que baseadas na tecnologia, reinem caracteristicas especificas de negocio e
sdo capazes de criar novos parametros de mercado ao inovar, agilizar processos e reduzir custos
(GUASTI, 2016). Nas startups a inovacao ¢ continua e o potencial de geracao de valor a curto
prazo ¢ grande apesar do ambiente de incertezas (DEWES, 2005). A alta flexibilidade ¢ outra
importante caracteristica dessas organizagdes, que sdao capazes de superar crises financeiras

rapidamente (MARQUES & FERREIRA, 2009).

Projetar um novo negocio, ou criar uma startup, exige que o empreendedor assuma riscos
e empenhe-se em atender as necessidades de seu mercado consumidor, acompanhando os
avangos da tecnologia. Essas organizagdes sdo, entdo, responsaveis por revitalizar o mercado e

contribuir para o crescimento econdmico, mas, para isto, necessitam de um ambiente adequado
12



para desenvolver-se e obter sucesso, fato confirmado pelo proprio Programa Nacional de

Aceleracao de Startups do Brasil.

Para colocar em pratica o projeto de uma startup, os empreendedores necessitam de algo
fundamental: capital. Investidores anjo, aceleradoras, programas de incentivo a inovagao, fundos
de investimento (venture capital), Private Equity e Oferta Publica Inicial (IPO) sdao algumas das
opcdes de investimento. Quando relacionadas a incentivos, essas alternativas possuem grande
relagdo com a economia do pais em questdo, ja que a legislacdo impacta diretamente no
desenvolvimento cientifico e tecnoldgico, facilitando (ou ndo) o acesso a informagdo e a
tecnologia (ARBIX, 2016). Portanto, o sucesso de algumas startups estao sujeitas ao nivel de

incentivo que o governo oferece a projetos empreendedores € a sua propria estrutura legislativa.

Por focarem na répida geragao de valor, o crescimento das startups ¢ incentivado por pela
maioria dos governos, que acabam simplificando a regulamentacdo ou colaborando com o
investimento (D’AVINO, DE SIMONE, IANNUCCI & SCHIRALDI, 2015). Esta iniciativa dos
governos ¢ justificada pela necessidade de potencializar a inovagao, ganhar competitividade e

impulsionar a economia do pais (ROGE, 2014).

Em paises desenvolvidos, em especial, o incentivo ¢ ainda maior devido o poder
econdmico, pois o governo tem maior facilidade e recursos para investir nos setores de base
tecnologica (ROGE, 2014). Porém, paises em desenvolvimento se esforgam para construir um
cenario favoravel as startups, buscando, através delas, um possivel crescimento econdmico. No
outro extremo, startups em paises subdesenvolvidos, lutam para capturar investimento e alcancar

algum sucesso.

Neste cendrio, o principal objetivo do trabalho ¢ analisar as particulariedades das startups
em diferentes economias, com o intuito de esclarecer a relagdo este sistema de
empreendedorismo orientado para o inovagdo e as condi¢des econdmicas dos paises. Portanto o
mesmo sera baseado na pergunta-chave “Qual a relagdo das startups com o estagio de

desenvolvimento econdmico dos paises em que estao inseridas?”.

13



Para encontrar tal resposta, o projeto ¢ estruturado através dos seguintes objetivos

especificos:

e Estudar o conceito de empreendedorismo, visando esclarecer quais caracteristicas

possibilitam a abertura de uma startup;

e Estudar o conceito startup, suas opgdes de investimento e demais

particulariedades;

e Analisar o cendrio econdmico e social de paises com estagios de desenvolvimento

diferentes;

e Analisar dados econdmicos e sociais dos pais, visando elucidar a correlagdo das

startups com o estagio de desenvolvimento de cada um deles.

14



METODOLOGIA

Para a elaboragdo deste trabalho e visando cumprir a finalidade proposta, foi realizada
uma pesquisa exploratoria, cujo objetivo ¢ familiarizar-se com um assunto ainda pouco
conhecido ou pouco explorado (GIL, 2008). Pesquisas bibliograficas e estudos de caso sdo muito
utilizados na pesquisa exploratoria e possuem grande relagdo com a interpretagdo do pesquisador

que, posteriormente, podera elaborar suas hipoteses quanto ao tema estudado (SANTOS, 2013).

Diante disso, foi feita uma revisao bibliografica em torno do conceito de startup.
Conforme Gil (2008), a revisao bibliografica “¢ desenvolvida com base em material ja elaborado,
constituido principalmente de livros e artigos cientificos”. Primeiramente, foi explorado o
conceito de empreendedorismo, tornando possivel o foco no empreendedorismo orientado para a
inovagao, tipo espeficio que caracteriza o dinamismo das startups. Apds o estudo bibliografico
referente a essas organizagdess € suas caracteristicas, foi possivel descrever qual a relagdo que as

mesmas podem estabelecer com a economia dos paises em que operam.

Buscando compreender melhor a inter-relacdo com a economia, foram analisados trés
paises com diferentes graus de desenvolvimento. Tais estudos basearam-se, principalmente, em

dois indicadores que mensuram o crescimento econdmico e social de paises ou regiodes.

O PIB (Produto Interno Bruto) ¢ um dos indicadores mais utilizados na macroeconomia e,
de acordo com a ADVFN Brasil, tem como objetivo medir a atividade econdmica de um pais,
determinando a classificacdo dos mesmos em desenvolvidos e subdesenvolvidos. Refere-se ao
“valor agregado, depurado das transagdes intermediarias e medido a pregos de mercado, de todos
os bens e servigos finais produzidos dentro do territério economico do pais sob consideracao”
(ROSSETTI, 1979). Porém, o PIB reflete apenas a produgao do pais, sem considerar a qualidade
de vida. Portanto, decidiu-se analisar o Indice de Desenvolvimento Humano (IDH), juntamente

com o PIB, buscando uma mensura¢do adequada da economia dos trés paises estudados.

De acordo com o site do Programa das Na¢des Unidas para o Desenvolvimento (PNDU),
orgdo responsavel pelo célculo do indice, “o IDH ¢ uma medida resumida do progresso a longo

prazo em trés dimensdes basicas do desenvolvimento humano (renda, educacao e saude)”, criado

15



contrapondo o PIB per capita, que considera apenas a dimensdo econdmica do desenvolvimento.
Para formular o indice, o PNUD afirma que nao coleta dados com os paises analisados, mas nas
bases de dados internacionais, como da Organizacao Mundial de Saude (OMS) e da Organizagao
Internacional do Trabalho (OIT). O IDH varia entre 0 (valor minimo) e 1 (valor maximo). Quanto
mais proximo de 1, maior ¢ o indice de desenvolvimento do pais. Através disso, a Organi¢do das
Nogdes Unidas (ONU) divide os paises em 4 estagios: desenvolvimento humano muito alto, alto,

médio e baixo.

indice de Desenvolvimento Humano (IDH)

Faixa Classificagdo

0-0,599 Baixo Desenvolvimento Humano

0,600 - 0,699 | Médio Desenvolvimento Humano

0,700- 0,799 | Alto Desenvolvimento Humano

0,800-1 Muito Alto Desenvolvimento Humano

Quadro 1: Classificagdo do desenvolvimento humano nos paises
(adaptado do Relatorio de IDH, PNUD, publicado em 2015).

Primeiramente, serd analisada a correlacdo estatistica desses indicadores com o nivel de
investimentos que as startups recebem em cada pais analisado. Posteriormente, a origem desses
investimentos, visando descobrir se partem de outros paises e se esses sao desenvolvidos ou nao.
Assim, finalmente, serd possivel a construcdo de hipoteses relacionadas ao impacto do estagio

econdmico de cada pais na dindmica das startups.

Tal estudo ocorrera através da analise multivariada de dados. Os métodos multivariados
sdo escolhidos de acordo com os objetivos da pesquisa, pois a analise multivariada ¢ uma andlise
exploratoria de dados, fornecendo hipoteses, € ndo confirmagdes a respeito dos mesmos, o que

seria uma técnica confirmatoria, como nos testes de hipotese (HAIR et al, 2004).

Para medir o grau de relacionamento entre as variaveis serd utilizada a andlise de
correlagdo. Para isso, ¢ importante ressaltar que embora a correlagdo lide com a dependéncia de

duas variaveis, ndo implica necessariamente em uma rela¢do de causalidade entre elas.
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Os paises escolhidos para o estudo de caso foram Brasil, Estados Unidos e China, pois
apresentam distintos cendrios econdmicos — emergente, desenvolvido e emergente em grande
expangdo, respectivamente. A escolha do Brasil deve-se, primeiramente, ao fato de ser o pais
residente, mas também por ser o maior pais da América Latina e pela sua grande diversidade e
capacidade produtiva que muitas vezes sao ofuscadas pela méa administragdo publica. Os Estados
Unidos, por sua vez, ¢ a maior potencia econdmia e exemplo de economia e desenvolvimento
gracas a alta base tecnologica, entdo, por isso, também ¢ objeto de andlise deste trabalho. A
China, por fim, € o pais que mais cresce economicamente devido sua grande abertura comercial,
mas ainda ¢ um pais emergente ja que a qualidade de vida ndo condiz com o grande poder
econdmico. Assim, torna-se interessante o estudo dele frente a um pais em subdesenvolvido, que

ainda luta por destaque na economia, ¢ a uma grande poténcia mundial.

Além do conteudo bibliografico, as informagdes referente ao cendrio em cada um desses
paises foram retiradas do Crunchbase, uma base de dados, na qual ¢ possivel encontrar todas as
startups abertas no mundo, o quanto e de onde vieram os investimentos que ja receberam,
informagdes sobre recursos e capital, dentre outras. Segundo o site, “Crunchbase ¢ a plataforma
lider para descobrir empresas inovadoras e as pessoas por tras delas”. Relatorios do FMI (Fundo
Monetario Internacional), IBGE (Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica), Banco Mundial e
PNUD (Programa das Nacdes Unidas para o Desenvolvimento) também forneceram diversos

dados, indicadores e informagdes para as analises.
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CAPITULO I - CONCEITOS DE EMPREENDEDORISMO E STARTUPS
1.1. Empreendedorismo

Como j& mencionado, as empresas sdo fundamentais para o desenvolvimento econdmico
e seu sucesso ¢ o que determina a dindmica do sistema capitalista. Nao ¢ novidade, também, que
o empreendedorismo ¢ o responsavel pela manutengdo dessas empresas, ao passo que, aliado a
conceitos de inovagdo, permite a criagao de novos produtos, de modelos de producao e negdcios
e da abertura de novos mercados. O desenvolvimento econdmico inicia-se, entdo, a partir dessas
inovagdes, ou seja, através da introducdo de novos recursos ou pela combinagdo diferenciada dos
recursos produtivos ja existentes (SCHUMPETER, 1982), possibilitando a captura e retengao de
novas fatias de mercado, além do aumento da lucratividade nos mercados ja estabelecidos (TIDD,

BESSANT & PAVITT, 2008).

O primeiro autor a conceituar o termo empreendedorismo foi o escritor € economista
Richard Cantillon ainda no século XVII. Ele afirmava que empreendedores eram quem comprava
matéria-prima com seu proprio capital, as processava e depois as revendia por um preco, obtendo
lucro (BRITO, PEREIRA & LINARD, 2013). No inicio do século XIX, o economista francés
Jean-Baptiste Say diferenciou empreendedores e capitalistas. Segundo Say (1800),
“empreendedor era o individuo capaz de mover recursos econdmicos de um setor de baixa
produtividade para um setor de produtividade e retorno mais elevados” (apud BRITO, PEREIRA
& LINARD, 2013). Ao distinguir os empreendedores, Say enfatizou a importancia deles para o

funcionamento do sistema econdmico.

Porém, foi o economista austriaco Joseph Schumpeter (século XX) quem realmente
traduziu o conceito de empreendedorismo € o associou fortemente a inovagdo. Schumpeter
definiu o empreendedor como o individuo com desejo e potencial de revolucionar o processo
“criativo-destrutivo” — novos produtos deterioram empresas ¢ modelos de negocios antigos
(SCHUMPETER, 1942) — do capitalismo por meio da inovagdo, isto ¢, através do
desenvolvimento de novas ideias ou do aprimoramento de uma antiga. Fato que caracterizam o

empreendedor, entdo, como um agente de transformacao econdmica.
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Posteriormente, Kenneth Knight (1967) e Peter Drucker (1970) introduziram o conceito
de risco, ou seja, para empreender o individuo deve estar disposto a assumir riscos. Essa
defini¢do aliada aos estudos de Schumpeter continuam sendo uma das principais referéncias do

tema.

Em suma, ser empreendedor ¢ ser uma pessoa com sensibilidade e discernimento
financeiro para os negdcios; ¢ ser dindmico e realizador de propostas; ¢ alguém que inicia e opera
um negbécio para realizagdo de uma ideia ou um projeto pessoal, assumindo riscos,

responsabilidades e, por fim, inovando em sua area de atuacdo (CHIAVENATO, 2005).

Neste contexto, ¢ importante salientar que empreender ¢ diferente de administrar. O perfil
empreendedor difere do administrativo puro em cinco dimensdes distintas de negdcio: orientacao
estratégia, analise das oportunidades, comprometimento dos recursos, controle dos recursos e

estrutura gerencial (DORNELAS, 2011), conforme Quadro 1.

Dominio Empreendedor Dimenstes-chave Dominio Administrativo
o do negdcio .
Pressdes Pressdes
Mudangas rapidas - \ . o Critérios de medigdo de
L ¢ " o Dirigido pela percepgéo Orientagio Dirigido pelos recursos ) ¢
(tecnoldgicas, valores sociais ) . ) desempenho; sistemas e
. de oportunidades estratégica atuais sob controle ) )
e regras politicas). ciclos de planejamento.
Orientagdo para acdo; L . L Reconhecimento de varias
o . Revolucionario com curta Andlise das Revolucionario de longa ) o
decisdes rapidas; . ) o alternativas; negociacdo de
duracdo oportunidades duragdo

gerenciamento de risco. estratégia; reducdo de risco.

Falta de previsibilidade das
necessidades; falta de . o o Reducdo dos riscos pessoais;
) Em estagios periddicos . Decisdo tomada passo a . - R
controle exato; necessidade o . Comprometimento utilizac&o de sistemas de
3 . com minima utilizac8o em passo, com base em um - B
de aproveitar mais dos recursos alocagdo de capital e de

oportunidades; pressdo por cada estagio oreamento planejamento formal.
mais eficiéncia.
Poder, status e recompensa
Risco da obsolescéncia; Uso minimo dos recursos Controle dos Habilidade no emprego de f|-na_z1ce_|ra;_ m'ed_lgao da
necessidade de flexibilidade. extras necessidades recursos recursos eficiéncia; inércia e alto
curso das mudancas;
estrutura da empresa.
Coordenacdo das areas- Mecessidade de definicdo
chaves de dificil controle; clara de autoridade e
desafio de legitimar o Informal, com muito Estrutura gerendial Formal com respeito & responsabilidade; cultura
controle do proprietario; relacionamento pessoal hierarquia organizacional; sistemas de
desejo dos funcionarios de recompensa; inércia dos
serem independentes. conceitos administrativos.

Quadro 2: Cinco dimensdes de negdcio nos dominios empreendedor e adminstrativo
(adaptado de DORNELAS, 2011, p. 26).
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Com a dindmica econdmica e aceleracdo tecnoldgica, o estudo de empreendedorismo
concentra-se cada vez mais no conceito de inovagio. E diante deste cendrio que nascem as
startups. Por possuir elevada base tecnoldgica, essa nova configuragdo de empresa torna
obsoletas as tradicionais, inova e agiliza processos, reduz custos, permite economia
compartilhada e, como consequéncia, desintermedia negocios e mercados que pareciam ser

solidos e imutaveis (GUASTI, 2016).

1.2. Startups

Para Blank (2012), startup ¢ uma organizagao formada para pesquisar um modelo de
negdcio que possa ser repetido, escalavel e lucrativo. Atualmente, diversos autores postulam
sobre o significado e modelo de uma startup, mas sempre baseados na inovac¢ao, no crescimento

exponencial e no ambiente de risco.

O conceito startup comegou a ser associado com o empreeendedorismo no final dos anos
90, quando surgiu a “bolha” da internet nos Estados Unidos (GITAHY, 2011), isto ¢, quando as
acdes das novas empresas de tecnologia da informag¢do e comunicacdo (TIC) baseadas na Internet
foram altamente valorizadas. No Brasil, em especial, o termo comecou a ser difundido

posteriormente.

Eric Ries (2011), empreendedor e autor do método “Lean Startup”, defende a startup
como uma institui¢do desenhada para criar um novo produto ou servi¢o sob condi¢des de extrema
incerteza, utilizando a inovacdo como base de suas operagdes. A startup pode ser definida,
também, como um modelo de empresa jovem em fase de construgdo de seus projetos, fortemente

vinculada a pesquisa, investigagao e desenvolvimento de ideias inovadoras (GITAHY, 2011).

As startups usam muitos tipos de inovacdo: novas descobertas cientificas, reorientacao de
uma tecnologia existente para um novo uso, planejamento de um novo modelo de negdcios que
desbloqueia valor escondido ou simplesmente trazendo um produto ou servigo para um novo
local ou um conjunto de clientes previamente desatendidos (RIES, 2011). Existe inovagcdo em
todos os setores, porém as startups de base tecnologica tém sido de grande importancia para o

crescimento de algumas industrias em especial, como as industrias de semicondutores,
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comunicagdo, biotecnologia e internet (HITT, IRELAND & HOSKISSON, 2005). Portanto,

independentemente de como ¢ implementada, a inovagao ¢ a esséncia do sucesso da empresa.

A alta taxa de crescimento ¢ outra caracteristica importante das startups, diferenciando-as
das outras empresas. A startup ¢ concebida para crescer rapido, o essencial € o crescimento, todo
o resto que nds associamos a elas decorre do crescimento (GRAHAM, 2012). Esse crescimento
exponencial ¢ alavancado através da eficiente utilizacdo de seus recursos, como criativade,

agilidade, conhecimento e experimentacgdo tecnologica (ELLIS, 2010).

Aperfeicoando a definicado de Blank (2012), Rodrigues et al. (2013) entendem que as
startups possuem um norte verdadeiro, um destino em mente: criar um negocio prospero e capaz
de mudar o mundo. Para alcangar essa visdo, as startups empregam uma estratégia, que inclui um
modelo de negocios, um plano de produto, um ponto de vista acerca dos parceiros e dos
concorrentes, € as ideias a respeito de quem sao os clientes. O produto ¢ o resultado final dessa

estratégia (RODRIGUES, OLIVEIRA & SOUZA, 2013).

1.2.1. Contribui¢des das startups para o ambiente econdémico em que operam

E notavel o impacto positivo que as startups podem ter sobre a economia dos paises em
que operam, apresentando-se como catalisadores de inovagdo e como players competitivos nos

panoramas nacionais e internacionais (MENDES, 2014).

Atualmente ¢ impossivel entender o funcionamento das economias capitalistas sem
considerar o progresso técnico. Mais do que nunca, o entendimento de como a tecnologia afeta a
economia ¢ vital para a compreensao do crescimento da riqueza dos paises e dindmica das
sociedades contemporaneas (CAMPANARIO, 2002). Ao analisar a origem e a natureza das
tecnologias e inovagdes, muitos autores concluem que essas transformam ndo apenas a economia,
mas afetam profundamente toda a sociedade, pois modificam a realidade econdmica e social,

além de aumentarem a capacidade de acumulacao de riqueza e geragao de renda.

As statups trazem beneficios a economia tanto em termos macro como microeconomicos:
a nivel macroecondmico, a inovagdo presente nos projetos origina um aumento do investimento

em tecnologia que, por sua vez, ird aumentar o consumo ¢ transformar, gradativa e
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constantemente, todos os setores; a nivel microecondmico as transformagdes geradas pela
inovagdo afetam as estratégias tecnoldgicas das empresas e regides, facilitando ou agilizando

processos que culminam em beneficios de custos e produtividade (LIMA, 2016).

Segundo Andrade Janior (2011), as startups permitem aos paises menos favorecidos
realizar inovagdes em produtos e servigos de grande potencial; estimulam o progresso da ciéncia
e da tecnologia; geram novas competéncias e qualificacdes; e estimulam ainda mais o
empreendedorismo. Também sdo capazes de promover uma renovagdo econdmica as regides
atingidas pelo enfraquecimento de setores tradicionais da economia, constituindo-se como uma
alternativa estratégica para redirecionar as respectivas economias aos padrdes vigentes de

competitividade e comportamento.

As inovagdes tecnoldgicas promovidas pelas startups alteram a forma de geragdo de
riquezas, renda e emprego, por meio da superacdo de estruturas tradicionais de financiamento,
gestdo, producdo e comercializagdo, promovendo uma aceleracdo na competicdo empresarial,
impulsionando, assim, o desenvolvimento de um pais (ANDRADE JUNIOR, 2011). Fasti (2015),
diz que a inovagdo tecnoldgica configura um ciclo que se retroalimenta e se expande ao gerar
mais emprego, consumo, arrecadacao de impostos e taxas, lucro e investimento. Assim, uma
startup bem sucedida tem o poder de impactar seu entorno e, na medida em que se desenvolve e
opera junto as demais, tornar-se um agente expressivo na economia do pais. Na pratica, os
empreendedores isoladamente ndo colocam o desenvolvimento econdmico como pauta principal,
mas a dindmica competitiva promove um ganho coletivo, pois encorajam as empresas, em

especial startups, a inovarem, impulsionando um processo tecnoldgio e econdmico.

1.2.2. Politicas de incentivo a este tipo de empreendedorismo

A inovacgdo tecnologica, presente nos projetos de startups, ¢ um fator importante para o
desenvolvimento econdmico de qualquer pais. Os agentes econdmicos privados desempenham
importante fungcdo nesse processo, pois necessitam manter-se num mercado altamente
competitivo. Entretanto, o Estado também desempenha relevante papel enquanto agente capaz de

fomentar o surgimento de inovagdes tecnoldgicas (KALIL & GONCALVES, 2015).
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O desenvolvimento econdmico se constitui da combinacdo de novos recursos produtivos
decorrentes dos processos de inovacdo (SCHUMPETER, 1997), caracterizando o fendomeno
“criativo-destrutivo” . Essas transformacdes nao sdo espontaneas e devem ser impulsionadas pelo
agente produtor (SCHUMPETER, 1997), ou seja, pelo empresario inovador que insere no
mercado um produto ou bem capaz de romper o padrdo existente. Entretanto, a inovacdo decorre
de um amplo conjunto de fatores que envolvem tanto agentes privados quanto institucionais

(ZUCOLOTO, 2012).

Diante desete cendrio inovativo, a pesquisa cientifica e tecnologica recebe destaque
principalmente nos paises desenvolvidos, pois ¢ associada a competitividade e desenvolvimento
econdmico (SALOMAO FILHO, 2001). Paises subdesenvolvidos e aqueles em desenvolvimento,
em contrapartida, direcionam esfor¢os nesse aspecto visando alcancar o processo ‘“criativo-
destrutivo” de Schumpeter, superar a dependéncia da tecnologia importada e, consequentemente,
destacar-se no cendrio econdmico (KALIL & GONCALVES, 2015). Segundo Plonski (2005), “a
inovagdo tecnoldgica vem sendo crescentemente invocada como estratégia para redimir
empresas, regioes e nacdes de suas cronicas aflicoes econdmicas € para promover o seu

desenvolvimento™.

O Estado pode agir de trés formas para fomentar o surgimento de inovagdes tecnoldgicas:
() atuar como criador de tecnologias; (II) conceder subsidios a um projeto privado, tais como
incentivos fiscais, financeiros ou crediticios; ou (III) atuar como demandante de ideias, isto &,
como comprador de tecnologia (FONSECA, 2001). Em todas essas hipdteses, o Estado exerce
importante fungdo na criagdo de um ambiente propicio ao surgimento de inovagdes tecnoldgicas;
no ambito das startups e dos negdcios em estadgio incial, também ha a protecdo juridica
diferenciada da Constituicdo Federal de cada pais (KALIL & GONCALVES, 2015). Através de
financiadoras e agéncias de formento a pesquisa, governos de muitos paises utilizam mecanismos
de incentivo a inovagdo para os pequenos ¢ médios empresarios, especialmente para os
empreendedores; mecanismos estes que induzem os setores a inovarem, beneficiando, por fim, a

economia (FASTI, 2015).
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A insec¢do de impostos ¢ outro importante incentivo concedido as startups. As obrigagdes
tributérias e trabalhistas descontam um alto valor das receitas mensais, € podem, portanto, reduzir

lucros e desestimular novos empreendedores (FERREIRA, 2016).

Outro mecanismo de incentivo as startups nasceu recentemente. As aceleradoras trazem
um novo tipo de organizagdo para a economia em diversos paises do mundo. Essas empresas
procuram atrair e selecionar startups com alto potencial de impacto para, ao longo de um
programa de apoio bem estruturado, ajuda-las na criacdo de valor e ganho de escala,
enriquecendo uma economia anteriormente marcada pela presenca das incubadoras de empresas,
mais cautelosas em suas atividades de apoio (CAMPOS, 2015). O principal objetivo das
aceleradoras ¢ apoiar e investir no desenvolvimento e rapido crescimento de startups, ajudando-
as a obter novas rodadas de investimento ou a atingir seu ponto de equilibrio (break even), fase

na qual conseguem pagar as despesas com as receitas do proprio negocio (MENA, 2015).
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CAPITULO II - CENARIO ECONOMICO
2.1. Brasil

O Brasil ¢, atualmente, a nona maior economia mundial e a primeira da América Latina
(em volume de PIB de 2016), segundo dados do FMI (World Economic Outloook Databas,
2017). E considerado um pais em desenvolvimento caracterizado por uma forte e sélida
economia, embora esteja em um momento critico provocado, principalmente, pela instabilidade
politica. A base econdmica brasileira ¢ direcionada a agricultura, pecudria e inddstria de
transformagdo, atingindo, assim, os trés setores. O pais ¢ um grande exportador, através das
atividades de agropecudria bastante atuantes. Em 2016, a balanca comercial brasileira registrou
um superavit de US$ 47,962 bilhdes, fato que explica a contribuicdo das exportacdes para o

crescimento do PIB (Produto Interno Bruto).

Segundo dados divulgados pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE), e
confirmados pelo Banco Mundial, o PIB brasileiro anual em 2016 foi de US$ 1,796 trilhdes,
encerrando o ano com um recuo em relacdo a 2015, caindo pelo segundo ano consecutivo e
confirmando a pior recessao da histéria. Porém, a economia brasileira voltou a crescer apds os
oito trimestres seguidos de queda. Nos trés primeiros meses de 2017, o PIB avancou 1,0% em
relacdo ao 4° trimestre de 2016 (IBGE, 2017). Com uma populag¢do de 207,653 milhdes (World
Development Indicators, Banco Mundial, 2017) em 2016, o registro do PIB per capita deste

mesmo ano ¢ de US$ 8,650 mil.

BRASIL 2015 2016
PIB USD 1,803,652,649,614 | USD 1,796,186,586,414
Populacio 205,962,108 207,652,865
PIB per capita | USD 8,757 | USD 8,650

Quadro 3: Indicadores do Brasil em 2015 ¢ 2016
(adaptado do World Development Indicators, Banco Mundial, 2017).
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De acordo com o ranking mundial do PIB, o Brasil caracteriza-se como uma potente

economia inserida no processo de globalizacdo, porém ao analisarmos o Indice de

Desenvolvimento Humanao (IDH), o pais esta abaixo do aceitavel. Conforme dados do Relatério

de Desenvolvimento Humano (RDH), publicado pelo Programa das Nagdes Unidas para o

Desenvolvimento (PNUD) em 2015, o Brasil ocupa o 79° lugar no ranking que abrange 188

paises, do mais a0 menos desenvolvido, com IDH de 0,754 em 2015 — tltimo registro divulgado

pelo PNUD.

Analisando apenas América do Sul, o Brasil € o 5° pais com maior IDH. Argentina, Chile,

Uruguai e Venezuela estdo na frente, sendo o primeiro destes o inico pais no grupo com indice

de desenvolvimento humano muito elevado. Ja dentre os BRICS (grupo formado por Brasil,

Russia, China, India e Africa do Sul), apenas os russos apresentam uma situa¢ao melhor que os

brasileiros.
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Grafico 1: Desempenho IDH do Brasil 2011-2015

Com relagdo ao ambiente de negdcios, o Brasil ¢ o 123° pais (em um total de 190) no qual

¢ mais facil abrir um negocio, segundo o relatdrio Doing Business, divulgado pelo Banco

Mundial em 2016. O Brasil obteve nota 56,60 neste ano, contra 56,53 no relatorio de 2015.

Diante disto, o documento cita alguns esforcos do pais nesse aspecto, afirmando que o Brasil
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tornou o cumprimento de contratos algo mais facil através de uma nova aplica¢do de leis, que

inclui incentivos financeiros.

Além da facilidade para abertura de negbcios, outros indicadores sdo divulgados pelo
Doing Business. Referente ao tempo que se leva para abrir um negdcio, o Brasil ocupa uma das
piores posi¢des, o 175° lugar, pois a demora ¢ de, aproximadamente, 79 dias. A nivel de
comparag¢do, na Nova Zelandia, lider do ranking, ¢ necessario apenas 1 dia para abrir um negocio.
Em outros dois aspectos importantes, o Brasil também esta em mas colocagdes. Com relagdo a
facilidade e agilidade na obtencdao de crédito, o pais ndo possui alternativas eficazes devido a
grande burocracia, portanto ocupa a 101? posicao do ranking. Quanto ao pagamento de impostos,

o Brasil ocupa a lamentavel 181% colocacdo, pois € um dos paises com maior arrecadagao.

De acordo com a plataforma crunchbase de 2015, que lista as startups abertas no mundo,
o Brasil possui 371 dessas empresas, concentradas nas regides de Sao Paulo (173) e Rio de
Janeiro (81). Os principais setores escolhidos para a abertura das statups no pais sdo: Comércio

Eletronio, Software, Publicidade e Biotecnologia.
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BRASIL

Principais Regides
Até 2015
Sdo Paulo 173
Ric de Janeiro 81
Fortaleza 11
Curitiba 10
Porto Alegre g
Ita 9
Recife 7
Campinas 4
Brasilia 4
Manaus 2
Outros Bl
TOTAL 371

Quadro 4: Numero de startups brasileiras por regido
(adaptado do relatorio de 2015 da Crunchbase).

BRASIL

Principais Paises Investidores
Até 2015
EUA 3,366,078,000
BRASIL 566,308,983
Africa do Sul 534,000,000
Uruguai 271,500,000
Reino Unido 230,070,118
Singapura 170,000,000
Franca 150,243 564
Alemanha 129,876,767
CHINA 90,000,000
Suécia 85,000,000
Italia 71,515,955
Canada 70,000,000
Outros 978,538,311
TOTAL 6,713,135,702

Quadro 6: Principais paises investidores das startups
brasileiras (adaptado do relatério de 2015 da
Crunchbase).

BRASIL

Principais Categorias

Até 2015

Comércio Eletrénico

=t
[x:x]

Software

Propaganda

Biotecnologia

Viagem

Mobilidade

Hardware,/Software

Educacido

Internet

Servigos

LI N T I o N S I <V R <A 1 ]

Outros

323

TOTAL

37

Quadro 5: Principais setores das startups brasileiras

(adaptado do relatorio de 2015 da Crunchbase).

BRASIL

Principais Paises Investidos

Até 2015
BRASIL 566,308,983
EUA 180,716,063
Paises Baixos 120,000,000
Italia 45,031,000
Reino Unido 43,100,000
Alemanha 17,260,000
Australia 12,450,000
Argentina 4 540,000
Peru 2,000,000
Canada 2,000,000
Israel 1,750,000
Chile 100,000
Outros 208,454,036
TOTAL 1,203,710,082

Quadro 7: Principais paises que o Brasil investe
(adaptado do relatorio de 2015 da Crunchbase).
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Com relagdo ao investimento, o principal pais investidor das startups brasileiras ¢ o
Estados Unidos, seguido do proprio Brasil. Na posicdo de investidor, o Brasil investe
primeiramente nos Estados Unidos, e depois em si mesmo. Portanto, ¢ nitida a grande relagao de

investimento existente entre os dois paises.

2.2. Estados Unidos

A economia dos Estados Unidos destaca-se em diversos setores econdmicos. E a maior
do mundo, em volume de PIB de 2016, segundo dados do FMI (World Economic Outloook
Databas, 2017). Considerado uma poténcia econdmica, a economia norte-americana opera
totalmente dentro dos pardmetros capitalistas. Com um mercado consumidor forte, o pais
também visa as exportagdes, pois ¢ responsavel por uma das maiores produgdes de produtos
industrializados e de tecnologia, sendo referéncia em conhecimento e inovagdao. O turismo
também ¢ muito relevante para a economia do pais, que ¢ o segundo mais visitado por turistas

estrangeiros no mundo (Organiza¢do Mundial do Turismo, 2015).

A economia norte-americana cresceu 1,6% em 2016, conforme divulgado pelo
Departamento de Comércio dos EUA, registrando um PIB de US$ 18,569 trilhdes no mesmo ano
(World Development Indicators, Banco Mundial, 2017) — o maior dentre todos os paises. Mesmo
que em escalas pequenas, o PIB dos Estaods Unidos vem mantendo-se crescendo desde 2010.
Com relagdao a 2015, o avango foi de 3%. Segundo o Banco Mundial (2017), a populacao
registrada em 2016 foi de 323,127 milhdes, configurando um PIB per capita de US$ 57,467 mil.

ESTADOS UNIDOS 2015 2016

PIB USD 1B,036,648,000,000 | USD 18,569,100,000,000
Populacdo 320,896,618 323,127,513
PIB per capita UsD 56,207 | USD 57,467

Quadro 8: Indicadores dos Estados Unidos em 2015 ¢ 2016
(adaptado do World Development Indicators, Banco Mundial, 2017).
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Os Estados Unidos ¢ considerado uma das maiores, se ndo a maior, poténcia econdmica
no mundo. Além do elevado desenvolvimento econdmico, o pais destaca-se pelo alto indice de
desenvolvimento humano. De acordo com o Relatorio de Desenvolvimento Humano (RDH),
publicado pelo PNUD em 2015, os Estados Unidos registrou um IDH de 0,920 em 2015,
ocupando a 10? posi¢do dentre os 188 paises no ranking mundial. O pais mantem seu indice

acima de 0,90 desde 2010.
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Grafico 2: Desempenho IDH dos Estados Unidos 2011-2015
(adaptado do Relatério do indice de Desenvolvimento Humano, PNUD, 2016).

Os Estados Unidos ¢ o 8° pais, entre 190, no qual é mais facil abrir um negdcio (Doing
Business, 2016). A nota do pais no relatério ¢ 82,45. A demora para abertura de um negocio ¢é
de apenas 6 dias, mas, ainda assim, o pais ocupa a 75 colocacao do ranking mundial. Quanto a
facilidade e agilidade na obtencdo de crédito, os Estados Unidos ¢ favorecido pelo grande

incentivo ao desenvolvimento, portanto ¢ o 3° colocado no ranking, atrds de Nova Zelandia e

Canada, respectivamente. Ja com rela¢do ao pagamento de impostos, o pais ocupa a 36* posicao.

Segundo a crunchbase de 2015, os Estados Unidos possui 29429 startups abertas
concentradas na area da Baia de San Francisco — regidao populosa que envolve os estados de San
Francisco, San Pablo e Suisun, no norte da Califérnia, englobando as principais cidades e areas
metropolitanas de San Jose, San Francisco, and Oakland — (6306) e Nova lorque (2828). Os
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principais setores em que as startups operam sao: Biotecnologia, Software, Saude e Tecnologia

Limpa.

ESTADOS UNIDOS ESTADOS UNIDOS

Principais Regides Principais Categorias
Até 2015 Até 2015
Baia de 5an Francisco 6,306 Biotecnologia 2,051
Nova York 2,828 Software 2,010
Boston 1,722 Salde e Bem-Estar 557
Los Angeles 1485 Tecnologia Limpa 542
Seattle 901 Cuidados de Sadde 532
Washington 214 Hardware,/Software 474
Chicago 790 Maobilidade 440
San Diego 671 Comércio Eletrdnico 429
Denwver 651 Manufatura 411
Austin 636 Curadoria de Sites 378
Outros 12,625 Outros 21,605
TOTAL 29,429 TOTAL 29,429
Quadro 9: Ntimero de startups norte-americanas por Quadro 10: Principais setores das startups norte-
regido (adaptado do relatorio de 2015 da americanas (adaptado do relatorio de 2015 da
Crunchbase). Crunchbase).

Os Estados Unidos ¢ o pais que recebe maior nimero de investimento e, a0 mesmo
tempo, o pais que mais investe nele mesmo e em outros paises. O principal pais investidor das
Startups norte-americanas, portanto, ¢ proprio pais. O segundo maior investidor da economia
norte-americano € o Reino Unido e a China, por sua vez, o 5° maior. Como investidor, conforme
ja mencionado, o pais investe primeiramente nele mesmo, posteriormente na China e na India.
Os Estados Unidos ¢ o maior investidor das startups brasileiras, porém o Brasil ¢ o 12° pais a

receber investimentos norte-americanos.
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ESTADODS UNIDOS ESTADOS UNIDOS

Principais Paises Investidores Principais Paises Investidos
Ateé 2015 Até 2015
EUA 1,273,620,722,174 EUA 1,273,620,722,174
Reino Unido 27,800,747 824 CHINA 37,726,616,238
Canada 14,526,398,556 india 20919 526,493
Suica 14 317,807,569 Reinc Unido 22514 357 235
CHINA 12,987,885,117 Canada 16,102 237,051
Alemanha 11,304,902 4458 Israel 9177673141
Israel 10,557,632,669 Alemanha 5,676,121,797
Japdo 10,395,247 ,091 Franca 4 358,708,245
Singapura 7,199,631,100 Suécia 4158 432 482
Franca 7,001,608,338 Singapura 3,984 572 661
Russia 6,609,705928 Paises Baixos 3,981,542,932
Suécia 3,758,733,174 BRASIL 3,366,078,000
Paises Baixos 3,746,320,559 lapdo 3,067,846,623
Australia 3,641,764 185 Coréia 2,663,696,119
india 3,603,463,155 Suiga 2,251,106,490
Outros 188,731,849 956 Qutros B66,300,089,653
TOTAL 1,599,854,419,874 TOTAL 1,488,869,327,341

Quadro 12: Principais paises que os Estados Unidos
investe (adaptado do relatorio de 2015 da

Quadro 11: Principais paises investidores das
startups norte-americanas (adaptado do relatorio de
2015 da Crunchbase). Crunchbase).

2.3. China

A China é uma das economias que mais crescem no mundo. E a nagio com o maior
crescimento economico dos ultimos 25 anos, com média de crescimento do PIB em torno de
10% ao ano (FMI, 2017). Devido ao rapido desenvolvimento econdmico, ¢ caracterizada como
um pais emergente em franca expansdo, gracas a sua grande abertura comercial. Em volume de
PIB ¢ a segunda maior economia mundial, superada apenas pelos Estados Unidos. O PIB
registrado em 2016 foi de US$ 11,199 trilhdes (World Development Indicators, Banco Mundial,
2017), 1% maior que o registrado no ano anterior. O nimero mantém seu crescimento constante,

nos ultimos 15 anos ndo houve nenhum recuo.
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A China caracteriza-se, também, como o pais mais populoso do mundo seguido de india
e Estados Unidos, respectivamente. Com uma populagdo de 1,379 bilhdes em 2016, o PIB per
capita chinés do mesmo ano ¢ de USS$ 8,123 mil (World Development Indicators, Banco
Mundial, 2017), valor bem préximo ao do Brasil, mesmo com a grande diferenca em valores de

PIB, ja que a populagado chinesa ¢ muito numerosa.

CHINA 2015 2016
PIB USD 11,064,664,793,256 | USD 11,199,145,157,649
Populacdo 1,371,220,000 1,378,665,000
PIB per capita | USD 8,069 | USD 8,123

Quadro 13: Indicadores da China em 2015 ¢ 2016
(adaptado do World Development Indicators, Banco Mundial, 2017).

O destaque da economia chinesa ¢ a agropecudria. O pais € o maior produtor mundial de
suinos, milho e arroz. O rapido crescimento econdmico decorre, principalmente, dos
investimentos em educagdao (técnica em especial) e infraestrutura, da mao-de-obra barata e
abundante, dos baixos impostos, da abundéincia e facil acesso a matérias-primas, do amplo
mercado consumidor e da facilidade na exportagcdo dos produtos. Em 2015, a balanga comercial

chinesa foi positiva (superavit) em US$ 562 bilhdes.

Apesar do volatil crescimento economico, o indice de desenvolvimento humano da China
ndo esta no topo do ranking mundial, como acontece com o PIB. De acordo com o Relatério de
Desenvolvimento Humano (RDH), publicado pelo PNUD em 2015, o IDH da China registrado
em 2015 foi 0,738, o que coloca o pais na 90* posicao dentre os 188 paises no ranking mundial.
Posicionando-se abaixo do indice brasileiro, o chinés ainda ¢ considerado alto pelo PNUD, mas,
diante do grande poder econonomico, o desenvolvimento humano na China poderia ser muito

melhor.
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Grafico 3: Desempenho IDH da China 2011-2015
(adaptado do Relatério do Indice de Desenvolvimento Humano, PNUD, 2016).

Quando analisada em termos gerais, a China (em termos gerais) ¢ o 78° pais com maior
facilidade para abertura de negocios (Doing Business, 2016). A nota do pais no relatorio
referente a 2016 ¢ 62,86. Referente ao tempo que se leva para abrir um negocio, a China esta a
frente do Brasil, mas, ainda assim, ocupa o 127° lugar. Com relagao a facilidade e agilidade na
obtencao de crédito, o pais ocupa a 62° posi¢ao do ranking. Quanto ao pagamento de impostos, a
China ocupa a negativa 131* colocacao, pois possui grande arrecadagdo de impostos, semelhante

ao Brasil.

Quando se analisa Hong Kong e Taiwan separadamente, o ambiente de negocios ¢ bem
diferente, pois os paises apresentam boas avalia¢des, consolidando relevantes classificagdes no
ranking. Hong Kong ¢ o 4° com maior facilidade para abrir um negdcio, o 3° com menor tempo
para abertura de um negocio, o 20° com facilidade e agilidade na obtengao de crédito, e o 3° no
pagamento de impostos. Ja Taiwan ¢ o 11° com maior facilidade para abrir um negdcio, o 19° no
tempo para abertura de um negbcio, o 62° na obten¢do de crédito, e o 30° no pagamento de
impostos. Portanto, Hong Kong ¢ uma regido com um ambiente de negocios muito produtivo e

favoravel.
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De acordo com o relatério da crunchbase de 2015, a China possui 1364 startups,
concentradas em Beijing (511) e Shanghai (304). Os principais setores das startups operam sao:

Comércio Eletronico, Aplicativos, Software e Produgao.

CHINA CHINA

Principais Regides Principais Categorias
Até 2015 Até 2015
Beijing 511 Comércio Eletrénico 125
Shanghai 304 Mobilidade 93
Shenzhen 114 Software 67
Hangzhou az Manufatura 62
Guangzhou 41 logos 4
Chengdu 20 Propaganda 45
Manjing 14 Midia Social 43
Taiwan g Biotecnologia 33
Xiamen 8 Software Empresarial 37
Chongging 6 Educacdo 32
Cutros 295 Outros TB3
TOTAL 1,364 TOTAL 1,364
Quadro 14: Numero de startups chinesas por regido Quadro 15: Principais setores das startups chinesas
(adaptado do relatorio de 2015 da Crunchbase). (adaptado do relatorio de 2015 da Crunchbase).

A China, assim como os Estados Unidos, ¢ seu maior investidor. O pais investe a maior
parte nele mesmo, depois nos Estados Unidos e India, respectivamente. Depois da propria China,
o principal pais investidor das startups chinesas, portanto, ¢ os Estados Unidos, seguido do Japao
(Hong Kong, em especial). Existe, portanto, relagdo mutua entre China, Estados Unidos e Japao.

O Brasil, por sua vez, ¢ o 14° pais a receber investimentos chineses.
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CHINA

CHINA

Principais Paises Investidores Principais Paises Investidos
Até 2015 Até 2015
CHINA 58,224,720,467 CHINA 58,224,720,467
EUA 37,726,616,238 EUA 12,987,885,117
Hong Kong 13,504,649 263 india 3,155,040,000
Singapura 7,789,454 5568 lapdo 1,174,748,508
Russia 4,070,000,000 Singapura 1,073,090,000
lapdo 1,739, 545,000 Hong Kong 1,066,885,000
Taiwan 1,045,950,000 Granada (E5P) 750,000,000
Reino Unido 759,066,674 Alemanha 223,849,124
Tailandia 432 000,000 Reino Unido 210,593,691
Franca 283 275 000 Canada 137,525,000
Coréia 256,000,000 Coréia 121,163,674
Australia 220,000,000 Franca 117,514,245
Alemanha 170,000,000 Israel 106,500,000
Canada 149 410,000 BRASIL 50,000,000
|srael 133,200,000 Taiwan 80,000,000
Outros 27,180,603,057 Outros 5,032,064,566
TOTAL 153,684,490,254 TOTAL 84,551,579,391

Quadro 17: Principais paises que a China investe
(adaptado do relatorio de 2015 da Crunchbase).

Quadro 16: Principais paises investidores das
startups chinesas (adaptado do relatério de 2015 da
Crunchbase).
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CAPITULO III - CORRELACAO DE DADOS ECONOMICOS E SOCIAIS

Para entender a correlacdo dos dados econdmicos e sociais dos paises em estudo, a

analise foi delimitada aos dados de 1990 até¢ o 2016. Foram analisados o nimero de startups, o

investimento recebido, a média do PIB per capita e a média do IDH em intervalos de 5 em 5

anos, conforme dados da Crunchbase (2015), Banco Mundial (World Development Indicators,

2017) e PNUD (Relatério do indice de Desenvolvimento Humano, 2015), respectivamente.

Os Estados Unidos ¢ o pais que apresenta os valores mais positivos e significativos,

seguido do Brasil e China, respectivamente. Em todos os paises, o maior pico de abertura de

startups foi durante o periodo de 2010 a 2014.

Periodo Numero de | Investimento | Investimento Total | Investimento Médio | PIB per capita IDH
Startups | Domeéstico (USD) | Recebido (USD) Recebido (USD) (Meédia) (Média)
1990-94 2 5 1498000 | & 749,000 | & 3,186 0611
1995-99 14 5 819055 | & 58,504 | & 4763 0611
2000-04 10 & 4,000,000 | & 30,920,425 | & 3002043 | 5 3,278 0.685
2005-09 35 S 213,790,000 |5 1,527,050,862 | & 43,630,025 | 5 7,057 0.685
2010-14 250 $ 173,669,147 |5 3,248535404 | & 12,994,142 | S 12,185 0.738
2015-16 = % 174849836 (% 1901878956 |5 316,979,826 | 5 3,704 0.754

Quadro 18: Cenario econdmico brasileiro por periodo de 1990 a 2016 (fonte propria).

Estados Unidos

e Niamero de Investimento Investimento Total | Investimento Médio | PIB per capita IDH
Startups Doméstico (USD) Recebido (USD) Recebido (USD) (Média) (Média)
1990-94 313 5 3,410,000 | 5 10,895 | & 25,619 0.860
1995-99 1052 5 6,689,139,069 | 5 9,617,242931 | 5 9,141,866 | 5 31,5599 0.860
2000-04 2272 % 125,655,169948 | 5 166,847,927,486 (5 73,436,588 | 5 38,698 0.884
2005-09 5687 % 344972028649 | 5 409,007,249,229 ( & 71,919,685 | & 45,842 0.884
2010-14 13832 % 5B1,874,534713 | 5 695525,152,350 (5 50,283,773 | 5 51,400 0.915
2015-19 551 S 234427349796 | 5 318848687878 |5 578,672,755 | & 56,837 0.920

Quadro 19: Cenario econdmico norte americano por periodo de 1990 a 2016 (fonte propria).



Periodo Nimero de Investimento Investimento Total | Investimento Médio | PIB per capita IDH
Startups Domestico (USD) Recebido (USD) Recebido (USD) (Meédia) (Media)
1990-94 20| 5 340,000 | 5 340,000 | 5 17,000 | & 374 0.4599
1995-99 6D | & 30,175,135 | & 678,175,135 | & 11,302919 | 5 761 0.499
2000-04 127 [ & 550,225405 (&  3,261,228646 | & 25,678,966 | & 1,192 0.592
2005-09 224 |5 3569073626 |5 15,616,770,968 | & 69,717,728 | & 2,772 0.592
2010-14 275 | & 25542981,301 | 5 74,331,708,832 | 5 270,297,123 | 5 6,259 0.715
2015-16 7% 2B8,531,925000 |5 597962666735 8,542 323810 | & 8,096 0.738

Quadro 20: Cenario econdmico chinés por periodo de 1990 a 2016 (fonte propria).

3.1. Startups x PIB per capita

Quando comparado o ntimero de startups com a média do PIB per capita, nota-se

associacdo positiva em todos os paises. No Brasil, porém, a curva ¢ mais acentuada,

caracterizando uma associacdo positiva maior. Depois do Brasil, o pais com curva mais

acentuada ¢ os Estados Unidos, configurando, também, uma associagdo positiva. Ja com relacao

a China, observa-se uma curva mais plana com relacdo ao eixo horizontal, além da grande

distancia entre os pontos e a curva de tendéncia, indicando falta de associacao.
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Grafico 4: Numero de startups vs PIB per capita médio do Brasil de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 5: Numero de startups vs PIB per capita médio dos EUA de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 6: Numero de startups vs PIB per capita médio da China de 1990 a 2016 (fonte propria).
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3.2. Startups x IDH

Ao comparar o nimero de startups com a média do IDH, a curva ¢ plana em relagdo ao

eixo horizontal em todos os paises, o que indica falta de associa¢do. Dentre os 3 paises, 0s

Estados Unidos € o que apresenta a curva mais plana, enquanto a China possui a mais acentuada,

porém com pontos mais distantes a curva de tendéncia, confirmando a falta de associagao.

IDH
1.0000

0.9000
0.8000
0.7000
0.6000
0.5000
0.4000
0.3000
0.2000
0.1000

IDH
1.0000

0.9000
0.8000
0.7000
0.6000
0.5000
0.4000
0.3000
0.2000
0.1000

Brasil
* —
S
> &
i # [DH [Média)
i Linha de Tendéncia
T T T T T T T T T T T T T 1 Nﬂmerﬂdestﬂrtups
o 20 40 60 B8O 100 120 140 160 180 200 220 240 260

Grafico 7: Numero de startups vs IDH médio do Brasil de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 8: Numero de startups vs IDH médio dos EUA de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 9: Numero de startups vs IDH médio da China de 1990 a 2016 (fonte propria).
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3.3. Investimento x PIB per capita

Na comparacao do investimento médio recebido com a média do PIB per capita, os
graficos apontam as curvas mais crescentes dentre as 4 analises de dados. A China apresenta uma
curva bastante acentuada, indicando associac¢do positiva. O Brasil possui a segunda curva mais
acentuada, e o Estados Unidos, consequentemente, a curva de menor acentuagdo. Porém, todos
os graficos apresentam pontos distantes a curva de tendéncia, diante disso, qualquer possivel

associagdo positiva ¢ enfraquecida, caracterizando menor correlagao.
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Grafico 10: Investimento médio recebido vs PIB per capita médio do Brasil de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 11: Investimento médio recebido vs PIB per capita médio dos EUA de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 12: Investimento médio recebido vs PIB per capita médio da China de 1990 a 2016 (fonte propria).
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3.4. Investimento x IDH

Quando comparado o investimento médio recebido com a média do IDH, hé associacao
positiva em todos os paises. A curva mais acentuada ¢ a da China, o que indica uma associagdo
positiva maior, ja que os pontos também estdo consideravelmente proximos a curva de tendéncia.
Brasil e Estados Unidos apresentam curvas planas em relacdo ao eixo horizontal, caracterizando

falta de associacdo; a dos Estados Unidos, em especial, ¢ mais plana.
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Grafico 13: Investimento médio recebido vs IDH médio do Brasil de 1990 a 2016 (fonte propria).

44



\DH Estados Unidos

1.0000 -

08000 |__&g —*

Q.8000

Q.7000
0.6000 -

0.5000 A

0.4000 - * |DH [Madia)

0.3000 - m— |inhade Tendéncia

0.2000 S
01000 - , o
Investimento Médio

B ! ! ! Recebido (USD)
5- S200,000,000 400,000,000 600,000,000

Grafico 14: Investimento médio recebido vs IDH médio dos EUA de 1990 a 2016 (fonte propria).
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Grafico 15: Investimento médio recebido vs IDH médio da China de 1990 a 2016 (fonte propria).
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CONSIDERACOES FINAIS

Este trabalho teve como objetivo avaliar a correlagdio das empresas baseadas em
inovacdo, as startups, com o estagio de desenvolvimento econdomico do pais em que estdo
inseridas. Isto ¢, entender quais os resultados que essas empresas podem proporcionar ao pais €
se ha ou nao significativo impacto econdmico, ja que a cada ano, na constante busca em impactar

e ganhar espago no mercado, novas startups estao sendo criadas em todo o mundo.

Startup ¢ uma organizacdo baseada no empreendedorismo orientado para a inovagao,
sendo assim, projetar um novo negdcio, ou criar uma dessas organizacdes, exige que O
empreendedor assuma riscos e empenhe-se em atender as necessidades de seu mercado
consumidor, acompanhando os avancgos da tecnologia. Portanto, ¢ necessario criar um novo
produto ou servigo sob condi¢gdes de extrema incerteza, utilizando a inovagdo como base de suas

operacoes (ERIC RIES, 2011).

E indiscutivel, entdo, que essas organizagdes sdo responsaveis por revitalizar o mercado,
mas seu impacto no desenvolvimento econdmico de um pais ainda ¢ alvo de discussdes. Tendo
em vista, o grande numero de startups criadas e o alto investimento que alguns paises depositam
nelas, este trabalho buscou analisar dados econdmicos e socias de trés paises (Brasil, Estados
Unidos e China) em estagios de desenvolvimento distintos para constatar se existe correlagdo

entre as startups e o desenvolvimento econdmico de um pais.

Os dados explorados foram muitos. No contexto econdmico, foram analisados PIB, PIB
per capita, o ambiente de negdcios (burocracia dos paises para a abertura de uma empresa),
investimento recebido ¢ investimento realizado. No social, IDH. Visando esclarecer a correlagao
das startups a economia, delimitou-se o periodo de 1990 a 2016 para comparagdo entre 0 nimero

destas organizacdes e o investimento médio recebido com PIB per capita e IDH.

No ambito econdmico, quando comparmos o numero de startups e o investimento
recebido com o PIB per capita, obtemos graficos com curvas mais acentuadas, indicando
associacao positiva, porém os pontos estao distantes da curva de tendéncia, tornando fraca a

correlacao.
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No ambito social, a0 compararmos o numero de startups € o investimento recebido com o
IDH, os graficos tem pontos mais proximos a curva de tendéncia, mas, por outro lado,
apresentam curvas planas com relagdo ao eixo horizontal, indicando, também, falta de

associacao.

Podemos concluir, entdo, que ¢ fraca a correlacdo entre as startups e os estagios de
desenvolvimentos dos paises. Um dos motivos para os resultados ndo demonstrarem tal
interdependéncia esta relacionado ao tempo que essas empresas levam para gerar algum impacto

na economia como um todo.

Parece haver um descolamento entre startups e crescimento e desenvolvimento
econdmico e social. Portanto, a questdo do tempo isoladamente ndo é o unico problema. Como
visto, existem startups em diversos setores, e cada um deles impacta de uma maneira no cenario
econdmico, ou seja, alguns sdo capazes de contribuir com o desenvolvimento economico,
enquanto outros sao responsaveis por manter o mercado aquecido. Sao poucas as grandes

empresas referéncia em inovacdo, que, sozinhas, conseguem gerar desenvolvimento.

E indiscutivel a grande geracdo de capital e de emprego provinientes dessas
organizagdes, porém, apesar de impactar significativamente no mercado e na vida das pessoas, as
recém-criadas startups acabam operando independentemente da economia em geral.

Caracterizando-se, assim, como outliers do sistema econdmico.

Diante dessa constatagdo, ¢ fundamental que, visando impactar na economia em geral, os
paises continuem a promover inovagdo, incentivando e investindo em inovagdo. Assim, uma
massa critica de startups, aliada as de grande porte e iovacdo, poderd afetar o sistema econdmico,

e impactando, consequentemente, no nivel de desenvolvimento de um pais.
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ANEXOS

Produto Interno Bruto (PIB)
em bilhdes de USS, 2016
12 Estados Unidos 18,569
20 China 11,199
3o Japéo 4,939
qz Alemanha 3,467
52 Reino Unido 2,619
62 Franca 2,485
72 india 2,264
g2 Italia 1,850
go Brasil 1,796
102 Canada 1,530

Anexo 1: Ranking Mundial PIB (adaptado de World Development Indicators, Banco Mundial, 2017).

indice de Desenvolvimento Humano (IDH)
baseado nos valores de 2015

102 Estados Unidos 0,920
792 Brasil 0,754
902 China 0,738

Anexo 2: Ranking Mundial IDH

(adaptado do Relatério do Indice de Desenvolvimento Humano, PNUD, elaborado em 2015).



Facilidade em abrir negocios

1 Mova Zelandia
2 Singapura
3 Dinamarca
a4 Hong Kong (China)
5 Coréia
B Noruega
7 Reino Unido
a8 Estados Unidos
9 Suécia
10 Maceddnia
11 Taiwan (China)
78 China
123 Brasil

Anexo 3: Ranking mundial dos paises com facilidade
para abrir negocios (adaptado do Doing Business,
Banco Mundial, 2016).

Facilidade para obtencio de

crédito
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Anexo 5: Ranking mundial dos paises com facilidade
para obtengdo de crédito (adaptado do Doing
Business, Banco Mundial, 2016).

Menor tempo na abertura de

negocios

Mova Zelandia

Canada

Hong Kong (China)

Maceddnia

Azerbaijdo

Jingapura

Australia

Georgia
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Armenia

[y
V=)

Taiwan (China)

Estados Unidos

%5
ey

127 China

175 Brasil

Anexo 4: Ranking mundial dos paises com menor
tempo para abrir um negoécio (adaptado do Doing
Business, Banco Mundial, 2016).

Menores cobrancas de

impostos aos negocios

Emirados Arabes

Catar

Hong Kong (China)

Bahrain

Irlanda

Kuwait

Dinamarca

Singapura

LY = I -« T I I e T O O I R % < I I L I S

Maceddnia

[4F]
=]

Taiwan (China)

Estados Unidos

4]
=)

131 China

181 Brasil

Anexo 6: Ranking mundial dos paises com menores
cobrangas de impostos aos negocios (adaptado do
Doing Business, Banco Mundial, 2016).
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20 Principais Paises
Até 2015
12 | Estados Unidos 20,429
22 | Reino Unido 3,148
32 | Canada 1,530
42 | india 1,467
52 | China 1,364
62 | Franca 954
72 | Alemanha 901
82 | Israel 7680
9e | Espanha 652
102 | Paises Baixos 417
112 | Australia 420
122 | Singapura 401
132 | Irlanda 381
142 | Brasil 371
152 | Suécia 3687
162 | Italia 36l
172 | Japao 355
182 | Coréia 335
192 | Chile 315
202 | Suica 281

Anexo 7: Ranking mundial dos 20 paises com maior nimero de startups

(adaptado do relatorio de 2015 da CrunchBase).

5 Principais Categorias de Negocio
Até 2015
Software 3,078
Biotecnologia 2,808
Comércio Eletrdnico 1,124
Tecnologia Limpa g23
Mobilidade 905
Outros 44,196

Anexo 8: Cinco principais categorias de negocios das startups

(adaptado do relatorio de 2015 da CrunchBase).



Principais Regides por Investimento

Até 2015
Baia de San Francisco usa [ 5 701,893,238,054
Boston UsSA | & 134538482578
Mowva York USA | & 125713 348498
Seattle UsA | 5 70,091,373,508
Beijing CHN | $  64,240,062,218
Los Angeles usa | s 60,476,903,213
Lendres GBR | & 49524 245 276
Austin UsA | 5 43,1584,040,849
San Diego UsA | & 41,362,972,152
Washington Usa | & 36,387,042,172
Chicago Usa | S 35,994,586,127
Shanghai CHM | & 30,578,488,791
Mewark UsA | & 27,148,184,106
Bangalaore IND | & 25,277,154,240
Dallas Usa | S 24,726,729,122

Anexo 9: Principais regides que receberam investimento

(adaptado do relatorio de 2015 da CrunchBase).
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